
第 1 页 / 共 2 页

安微AI销售拓客营销软件

生成日期: 2025-10-26

    躺赢数字化营销平台上面的功能还有很多，除了有这个雷达功能之外，另外还有一个客户意向捕捉的
功能，这个功能是非常有用的，因为客户一旦到平台上面来浏览信息，那么马上就会形成大量的浏览记录，可
以对这些浏览记录进行分析判断，从而了解到客户的需求，还有就是在这个功能里面可以统计时间长度，比如
说客户浏览的时候有一些内容，有一些内容是一扫而过，有一些内容是停留很长时间，然后去浏览，然后去进
一步的阅读，那么这种浏览时间更长的内容就可能是用户为感兴趣的内容，那么以后就可以针对这部分来进行
营销，或者是主动的给用户推送更多的关于这方面的一些信息。还有一个重要的功能就是自制短视频的功能，
这个功能也是非常的好用的，比如说企业内部有一些产品，或者有一些新的技术，想要宣传就可以自己拍个短
视频，然后直接上传上去，那么用户想要了解到这个产品或者技术的相关的信息的话，就可以直接浏览这个短
视频，然后迅速的得到有用的信息。
很多客户添加到账号中后，直接成为沉默客户，这就是因为我们没有做好私域流量的管理工作。安微AI销售拓
客营销软件

    打造个人IP不是让你变得高冷，而是打造出一个能够走近用户、深入用户的行业KOL，或者说**，毕竟
人都喜欢和更厉害的人在同一个圈层，这样，当遇到问题时就能找别人给出更好的意见。个人IP的作用在于用
自己的专业去影响用户消费，就像李佳琦的一句“买它！”就能让亿万女性买单。如今各行各业、大小企业都
可以玩私域流量，但都会遭遇两个关键性的问题：怎么搭建以及怎么转化。也就是你的用户从哪来？又要用什
么方式进行转化？在私域流量还未完全浮出水面时，不同的行业，不同程度规模的企业及个人在操作的过程中
还会遇到各种各样的问题，在这之中更多的还是依赖于自身经验，也因此经验显得很重要，而头部玩家也在疯
狂吞噬这波红利。如何玩转？知道了流量池，也知道了私域流量的载体，接下来问题只有三个：1.如何把用户
从流量池导入到私域流量？2.如何维护好私域流量？3.如何利用工具搭建私域流量？如何把用户从流量池导入
到私域流量？一种方式是做内容，靠内容本身打动用户形成转化。多产出有价值、有内容、有帮助的干货，当
别人发现你做的东西，对自己有帮助时，会主动前来，这才是真正长久的打法。安微AI销售拓客营销软件我们
可以根据用户浏览详情，及时获知好友的关注动态及关注重点，制定针对性跟进策略。

    将客户引流到私域流量池中，我们需要对客户进行运营与管理，促进客户转化、减少流失，这时什么
软件可以帮助我们管理转化私域流量呢？和企业微信营销工具躺赢一起搭建属于企业自己的私域。私域流量管
理的重要性。在运营私域流量时，很多朋友应该有这样的体会，我们通过促销活动、裂变活动、软文投放等方
式，吸引了众多的客户到我们的私域流量池中，但是成交量并不如意。很多客户添加到账号中后，直接成为沉
默客户，还有一些客户在后续运营的过程中，直接流失掉了。这就是因为我们没有做好私域流量的管理工作，
及时促活客户，留住客户。那么私域流量究竟要如何管理呢？躺赢支持一键即时/定时SOP群发，减少人工/时
间成本，提高工作效率；同时企业管理员和销售人员，在用在企管后台和侧边栏，及时推送的企业和产品等相
关内容，包括企业文章、海报图片、短视频、案例库、宣传册、智能名片、小程序等各类内容，快速线索，传
递企业价值，提升转化能力。

    01什么是私域流量早在17、18年的时候，很多互联网公司已经感觉到增量到顶了，要想维持公司的增
长势头，有两条路可走，要么获得新用户，要么让老用户的价值发挥的更大，在流量红利殆尽的当下时代，挖
掘老用户更多的价值成为了所有公司的共识，于是私域流量的概念开始流行起来。私域流量是企业不用付费，
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可以任意时间，任意频次，直接触达到用户的渠道。02微信不等于私域流量说到私域流量，就会想到微信。很
多人认为私域流量等同于微信，其实这并不是完全正确的，我们只能说微信是目前承载私域流量比较好的一种
方式。关于私域流量，我觉得可以准确的说，是与载体无关，和人有关。比如我们在一些社交平台都会有自己
的账号，那么这些账号上的粉丝就是你的私域流量。所谓私域和公域是相对而言的，比如快手上有粉丝群、头
条有圈子、知识有星球。对于这些狭隘的定义，有时会导致我们错失一些渠道上的布局，限制我们对于流量的
获取。客户案例统一整理、分类，支持每位员工上传，案例库一键分享，全部客户案例清晰可见。

    躺赢系统将帮助企业获取更多线索,并将这些线索长期留存为企业终身的客户资产。首先是帮助企业将
全渠道的线索留存到企业池里面,这既是线索的获取也是线索的留存，以官网获客为例,大部分企业采用【400电
话】【在线客服】这种传统方式,400电话20秒内不能说清楚产品价值,在线客服10句话不能提起对方的兴趣,造
成线索流失。一条线索能够通过官网主动找到我们,就说明他对我们是有一定兴趣度的。如果不流失,这可能会
是一条高质量线索。为持续的客户触达和更高效更深层次的交流互动创造了条件,每次的触达过程中,系统都会
帮助企业自动完善客户画像,而这些正是400电话和在线咨询天然的功能缺陷。躺赢续发布了智能宣传册、案例
库、企业文库、海报、直播、短视频、智能文件夹等超过30款内容营销应用。通过这些应用发出去的每一个内
容,都会成为销售识别有效线索的的探测器。躺赢实现企业全员营销，全员推广，线上销售。安微AI销售拓客营
销软件

企业通过呈现品牌IP的生活、专业、态度等内容在微信群、朋友圈塑造品牌IP形象。安微AI销售拓客营销软
件

    随着流量红利的消退，近年来越发难做。尤其2020年，让大经济环境更加严峻，企业们纷纷收紧营销
预算。在这样的情况下要保持业绩不减，或者追求业绩提升，就要把重点转移到提升效率上。如今流量红利逐
渐消退，流量获取越来越难，获客成本居高不下。大量企业关注的不再只是“如何去获取流量”，而是“如何
提高每个环节的流量转化”。我们知道，从流量到询盘，再到线索、客户和订单，每个环节都会产生客户流失，
如何提高各个环节的流量转化，将这些得来不易的流量尽可能多得转变为订单，才是接下来企业营销工作的重
点。而企业要提高“流量”效率，就要对外提升流量获取效率，对内提升流量流转效率。众所周知，从付费推
广获取流量，到转化为销售线索之间，还有一个重要环节，就是落地页。落地页作为承接流量的收口，重要性
不容小觑。如果一家公司，费了很多的力气，花了很多的钱，终于把流量引来，说明这些用户对你的内容是感
兴趣的。可是流量来了发现落地页的的内容很差劲，那么直接的结果就是这些流量大部分都流失掉了，无法进
入到下一个转化的环节。在用户留资，获取销售线索之后，我们要做的就是提升线索在内部网销流程中的流转
效率。安微AI销售拓客营销软件

四川优家库信息技术有限公司致力于数码、电脑，以科技创新实现***管理的追求。优家库拥有一支经验丰
富、技术创新的专业研发团队，以高度的专注和执着为客户提供云呼叫系统，电销系统，躺赢获客系统。优家
库致力于把技术上的创新展现成对用户产品上的贴心，为用户带来良好体验。优家库始终关注自身，在风云变
化的时代，对自身的建设毫不懈怠，高度的专注与执着使优家库在行业的从容而自信。


